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Täglich versendet Ihr Unternehmen eine Vielzahl von 
Rechnungen und anderer Geschäftsdokumente auf dem 
klassischen Postweg. Trotz des Einzuges der Digitalisie-
rung in vielen Geschäftsbereichen, hängt gerade der  
Versand von Dokumenten noch in alten Strukturen fest. 
 
Auf dem Weg in die digitale Zukunft sollten Geschäfts-
dokumente, auch wegen der hohen Kosten für Porto 
und Material, ebenfalls digital versendet und gesichert 
werden – mit EDS, dem Simova Add-On für Microsoft  
Dynamics NAV basierte ERP-Systeme.

EDS steht für „Electronic Delivery Solution“, dem elekt-
ronischen Versand von Geschäftsdokumenten. Das Mo-
dul wird in Ihre bestehende NAV Branchensoftware integ-
riert und ermöglicht den elektronischen Versand von zum  
Beispiel Rechnungen, Zahlungserinnerungen, Auftragsbe-
stätigungen oder Gutschriften ganz einfach per E-Mail. 

Sie definieren dabei dynamisch, welcher Empfänger  
welche Dokumente erhalten soll. So können Sie zum  
Beispiel einrichten, dass Rechnungen an einen Geschäfts-
partner automatisch nach Erstellung per Stapelbearbei-
tung im Hintergrund versendet werden. Währenddessen 
er hält ein weiterer Geschäftspartner seine Auftrags- 
bestätigungen stets in Ergänzung einer persönlichen Nach-
richt oder eines weiteren Dokumentes. EDS passt sich ganz 
flexibel Ihren Bedürfnissen an.

Haben Sie zusätzlich das von Simova entwickelte Doku-
mentenmanagementsystem DMS im Einsatz, haben Sie die 
Möglichkeit, Dokumente aus Ihrem elektronischen Archiv 
als Anhang zu versenden. Die Add-Ons EDS und DMS inter-
agieren miteinander für noch mehr Komfort und Effizienz 
bei der täglichen Arbeit.

ELEKTRONISCHER VERSAND IHRER  
GESCHÄFTSDOKUMENTE –  
SCHNELL UND SICHER



Das Simova Add-On Modul EDS lässt sich nahtlos in alle 
Microsoft Dynamics NAV basierten ERP-Systeme ab Ver-
sion 2013 integrieren. Voraussetzung ist ein E-Mail  
Server, über den der Versand erfolgt. E-Mails kön-
nen vorab in einem E-Mail-Programm wie z.B. Outlook  
betrachtet werden.

SYSTEMVORAUSSETZUNGEN

VORTEILE FÜR DIE GESCHÄFTSFÜHRUNG

die zeitlichen Aufwendungen deutlich reduziert und Kosten 
minimiert. Und das, ohne auf den persönlichen Kontakt zu 
Ihren Kunden verzichten zu müssen. 

EDS ermöglicht Ihnen den Versand geschäftsrelevanter 
Dokumente auf elektronischem Wege. Mit einem einheit-
lichen Layout der versendeten E-Mails steigern Sie das pro-
fessionelle Auftreten Ihres Unternehmens.  
Sie wählen flexibel zwischen dem automatisierten Versand 
im Hintergrund oder dem Versand individuell personalisier-
ter E-Mails Sie wählen flexibel zwischen dem automatisier-
ten Versand im Hintergrund oder dem Versand individuell 
personalisierter E-Mails. Sie können zudem selbst definie-
ren, welche Dokumente versendet werden. So können Sie 
zum Beispiel vorgeben, dass einem Angebot immer auch 
die gültigen AGBs angehängt werden.

Das Thema Digitalisierung hat auch in Ihrem Unter-
nehmen an der ein oder anderen Stelle bereits Einzug  
gehalten. Nur der Versand von Geschäftsdokumenten 
wird in der Regel auch heute noch auf dem klassischen 
Postweg vorgenommen. Dies bedeutet, neben dem  
Arbeitsaufwand, hohe Kosten für Porto und Material.

Ausgaben und Arbeitsaufwand können mit dem Einsatz des 
EDS Moduls komfortabel reduziert werden. Durch die Ein-
bindung in Ihr bestehendes Dynamics NAV System werden 

• Deutliche Kostenersparnis bei Porto und Material
• Beschleunigung der Auftragsabwicklung 
• einheitliches Layout und personalisierte Ansprache



VORTEILE FÜR DIE MITARBEITER

Zu Ihrem beruflichen Alltag gehört die Bereitstellung und 
der Versand von Geschäftsdokumenten wie Rechnungen, 
Auftragsbestätigungen oder Zahlungserinnerungen. Anders 
als viele andere Geschäftsprozesse, ist der Versand von Ge-
schäftsdokumenten heutzutage oftmals noch nicht digitali-
siert worden. Zeit, das zu ändern. 
Das Add-On Electronic Delivery Solution (EDS) von  
Simova ist ein kompaktes Modul für Dynamics NAV  

Systeme, das den elektronischen Versand von Geschäftsdo-
kumenten ermöglicht. Dabei erhalten Ihre Kunden relevan-
te Dokumente als PDF per E-Mail. 

Sie können dynamisch definieren, ob der Versand auto-
matisch geschieht, über eine Multi-User-Warteschlan-
ge oder in einer personalisierten E-Mail. Mit Designvor- 
lagen schaffen Sie eine vertraute Oberfläche. 
Definieren Sie den Versand empfängerspezifisch,  
sodass Ihr Ansprechpartner nur die für Ihn relevanten  
Dokumente erhält.

Sollte zudem das Simova Dokumentenmanagementsystem 
bei Ihnen im Einsatz sein, haben Sie die Möglichkeit, An-
hänge direkt aus Ihrem Archivsystem an Ihre E-Mail anzu-
hängen.

• Schneller Versand geschäftsrelevanter Dokumente
• Individuelle Anpassung von Empfängerinformationen –  
	 Ihr Ansprechpartner erhält die Daten, die er braucht  
• Erhöhte Transparenz durch die mögliche Integration in  
	 das Dokumentenmanagement	system (DMS)

• Schnelle Bearbeitung von Kundenanfragen
• Beliebige Erweiterung bereitzustellender Dokumente
• Erhöhte Transparenz durch Integration in das  
	 Dokumentenmanagementsystem
• Individuelles Design

Die Beziehung eines Unternehmens zu seinen Kunden 
ist einer der wichtigsten Pfeiler für den Unternehmens-
erfolg. Wer individuell auf die spezifischen Anforderun-
gen eines jeden Kunden eingeht, erhöht spürbar die  
Zufriedenheit und Wettbewerbsfähigkeit und setzt  
somit einen wichtigen Grundstein für den Erfolg.

VORTEILE FÜR DIE KUNDEN

Mit dem EDS Modul der Simova stellen Sie Ihren Kun-
den schnell und effizient genau die Dokumente zur Ver-
fügung, die sie für ihren Arbeitsbereich benötigen. Mit 
EDS werden Geschäftsdokumente auf elektronischem 
Wege versendet. Dabei bleiben Sie völlig flexibel in der 
optischen und inhaltlichen Gestaltung der E-Mails an 
Ihre Kunden. Greifen Sie zum Beispiel die Designvorlagen 
Ihrer Geschäftspartner auf und schaffen Sie somit eine  
vertraute Oberfläche. 

Der Fokus auf den Kundennutzen bei der individuellen Aus-
wahl der versendeten Dokumente schafft Vertrauen und er-
leichtert dem Kunden die Arbeit. So entsteht eine Kunden-
bindung, von der beide Seiten profitieren. 
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